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第一章 项目背景与市场机遇

1.1 社区经济正在重构

中国城镇社区承载着数亿家庭的日常消费。物业缴费、快递收发、桶装水配

送、社区团购、旧物回收、家政招工… …这些高频刚需场景长期分散在不同平台，

社区经营者（物业公司、社区团长、本地创业者）手里握着流量，却缺少一套把流

量变成收入的工具。

与此同时，外卖返利、电商 CPS、淘宝客等线上佣金模式已被验证多年，但传

统淘客工具与线下社区场景彼此割裂，经营者需要同时维护多个系统，成本高、体

验差。

1.2 爱卡聚合物业家的定位

爱卡聚合物业家是一套聚合型社区经营系统：把 CPS 返佣、智慧物业、同城

服务、社区电商、快递物流、会员权益、AI 工具等能力装进同一个系统，一次部

署，即可同时开展多条业务线。

系统采取插件化架构，目前已开发 50+ 功能插件，涵盖外卖返利、CPS、淘

宝客、聚合快递、智慧物业、同城信息等多行业场景，且仍在持续增加。合作伙伴

可按自己的资源禀赋选择启用哪些插件，一套系统长出多种生意。

1.3 谁适合加盟
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对象 典型诉求 匹配场景

物业公司 / 物管团队
提升缴费率、拓展增值

收入

智慧物业、物业费抵

扣、社区服务

社区团长 / 宝妈创业

者

低门槛起步、多管道收

入

社群团购、CPS 联

盟、分销代理

本地生活服务商
整合同城流量、搭建信

息平台

聚合同城、同城信息、

招工大师

淘客 / 电商从业者
升级工具、扩大佣金盘

子

聚合淘客、电商比价、

礼金体系

县域创业者
一套系统做本地综合服

务
全插件组合

第二章 产品功能详细介绍

系统现有 50+ 插件，按业务用途划分为九大模块。以下逐一介绍。

2.1 流量推广模块——让流量自己长大

插件 功能说明

任务推广

发布拉新、注册、下单等任务，用

户完成任务得奖励，低成本撬动裂变

增长

图文推广
图文内容一键分发，配合素材库做种

草与转化

一键发圈 商品素材、海报、文案一键转发朋
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插件 功能说明

友圈，推广效率倍增

推客联盟
发展推广员队伍，按效果结算佣

金，人人可带货

推客联盟 PC 端
推客在电脑端管理推广数据、提现与

素材

分销代理
多级分销体系，自定义分润比例，

快速铺开销售网络

2.2CPS 电商变现模块——每一笔消费都有佣金

插件 功能说明

CPS 联盟
聚合全网主流电商 CPS 渠道，用户

购物你拿佣金

聚合淘客
淘宝客商品库接入，优惠券 + 返利

双驱动

电商比价
同一商品多平台比价，帮用户省

钱，帮你锁客

外卖返利
覆盖美团、饿了么等外卖返利场景

（CPS 联盟子能力）

2.3 智慧物业模块——物业费的全新解法

插件 功能说明
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插件 功能说明

智慧物业
物业缴费、报事报修、公告通知、

门禁管理等物业数字化全套能力

物业费抵扣

用户通过平台消费累积礼金，礼金可

抵扣物业费——缴费率提升的核心

抓手

社区服务
家政、维修、保洁等上门服务预约

与派单

社区闲置 小区二手闲置交易，活跃邻里氛围

聚合送水
桶装水在线订水、配送管理，社区

高频刚需

旧物回收
旧衣、旧家电上门回收预约，绿色

又便民

小吃街 社区周边餐饮商家入驻，线上下单

社群团购
生鲜百货社区团购，今日下单明日自

提

2.4 同城信息模块——做本地的生活入口

插件 功能说明

聚合同城
同城综合服务平台，商家入驻 + 信

息服务

同城信息
分类信息发布（房屋租售、求职招

聘、二手转让等）
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插件 功能说明

招工大师
本地招聘求职撮合，企业发布岗

位、工人在线应聘

AI 旅游
AI 行程规划 + 旅游产品分销，切

入本地出游市场

2.5 快递物流模块——家门口的流量入口

插件 功能说明

聚合快递
聚合多家快递寄件渠道，用户在线下

单享折扣价，平台赚取差价与返佣

快递 API 接口
快递查询、下单接口对外开放，支

撑自有业务或对外输出

2.6 商城交易模块——把生意搬到线上

插件 功能说明

开店宝
商家快速开店，商品、订单、营销

一站式管理

聚合小店
轻量级店铺体系，适合个体商户低成

本上线

云印超市 线上打印平台，在线设计，发全国

聚合订单
全渠道订单统一归集管理，一个后台

看清所有生意
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插件 功能说明

供应链中心
对接上游货源，商品一键铺货到各店

铺

模板市场 店铺装修模板、页面模板即选即用

应用插件市场 功能插件自由选购、按需扩展

2.7 会员权益模块——把用户留在体系里

插件 功能说明

在线注册 用户注册与开户流程管理

坑位开通 会员套餐、服务坑位在线开通与续费

会员等级卡密兑换
卡密生成与兑换，适配会员卡、权

益卡销售

付费会员权益
付费会员体系，差异化权益设计提升

ARPU

聚合礼金卡 礼金卡发行、充值、消费闭环

权益充值
话费、视频会员、加油券等数字权

益充值

礼金增长 礼金累积与增长规则引擎，驱动复购

2.8 支付与结算模块——钱流安全合规

插件 功能说明
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插件 功能说明

随行付支付 随行付通道接入，银行卡收单

乐刷支付 乐刷通道接入，多支付方式覆盖

佣金支付 推客、分销商佣金自动结算与发放

2.9 营销与系统支撑模块——经营的后台引擎

插件 功能说明

企微 SCRM
企业微信客户管理，社群运营、客

户标签、触达自动化

WIFI 大师
门店/社区 WIFI 连接获客，连接即

关注

聚合通信
短信、语音等通信能力聚合，通知

触达一站搞定

DIY 装修 页面拖拽装修，零代码搭出专属门面

聚合 API
统一开放接口，支持二次开发与外部

系统对接

存储管理 文件与图片资源统一管理

聚合 AI 客服
AI 智能客服 7× 24 小时应答，降

低人力成本

AI 助手 运营文案、活动策划 AI 辅助生成

AI 设计
海报、主图 AI 生成，营销素材不求

人
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插件 功能说明

AI 员工 数字员工处理重复性运营动作

升级助手 系统版本在线升级，功能持续进化

数据中心
经营数据看板，订单、佣金、用户

一目了然

PC 聚合端 PC 管理后台，多端协同办公

缓存清理助手 系统缓存维护，保障运行流畅

更多插件持续开发中，合作伙伴可优先体验新功能。

第三章 产品变现模式

一套系统，多条收入管道。以下是经过市场验证的六类变现路径。

3.1CPS 佣金收入（管道型）

 电商 CPS：用户经你的平台在淘宝、京东、拼多多等下单，你获得成交佣金。

 外卖返利：每日三餐高频场景，单笔佣金小、复购频次高，适合社区流量。

 快递返佣：寄件折扣价与官方价之间的差价 + 渠道返佣，社区日均寄件量稳定。

 特点：一次搭建，持续产生收入，属典型的「睡后收入」结构。

3.2 物业费联动收入（物业专属）
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 通过「礼金抵扣物业费」机制，把业主的消费佣金转化为物业费抵扣额度。

 业主得到实惠 → 主动缴费意愿上升 → 物业收缴率提升。

 业主在平台持续消费 → 平台佣金盘子扩大 → 反哺抵扣池，形成正向飞轮。

3.3 会员与权益收入（订阅型）

 付费会员卡、权益卡密销售（月度/年度）。

 话费、视频会员等权益充值的进销差价。

 礼金卡预售，提前回笼资金。

3.4 本地商家服务收入（B 端型）

 同城商家入驻费、坑位费、年费。

 商家推广位（图文推广、首页推荐）售卖。

 小吃街、云印超市等业态的交易抽佣。

3.5 分销与代理收入（裂变型）

 发展下级代理与推客，按体系分润。

 招工大师等撮合场景的信息服务费。

 供应链铺货的批零差价。

3.6 系统增值收入（长期型）

 应用插件市场按需增购插件。
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 模板市场装修模板选购。

 API 接口对外输出，服务周边同行。

3.7 变现组合建议

经营阶段 主攻管道 目标

起步期（0– 3 个月）
快递返佣 + 外卖返利

+ 社群团购
高频场景养用户习惯

成长期（3– 6 个月）
CPS 联盟 + 会员卡

+ 商家入驻

建立会员体系与 B 端

收入

成熟期（6 个月以上）
物业费抵扣 + 分销代

理 + 供应链
构建护城河，放大规模

说明：以上为模式参考与行业通行做法，不构成收益承诺，实际收入取决于运

营投入与本地市场情况。

第四章 推广方案

4.1 定位与口号

 品牌定位：社区里的数字化经营伙伴。

 核心口号（示例）：「一套系统，装下整个社区的生意。」

 传播主线：不说功能多，说「你能多赚哪几笔钱」——每一条收入管道对应一张传

播海报。
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4.2 线上获客打法

1. 公众号内容营销：围绕「物业费怎么轻松收」「社区团购怎么起步」「淘客转型社区

电商」等选题持续输出干货，文末引导至官网了解系统。

2. 短视频矩阵：以「社区老板的一天」「一个 App 管一个小区」等场景化脚本，在抖

音/视频号分发，引流企微。

3. 企微 SCRM 承接：所有公域流量沉淀至企业微信，用标签分层（物业 / 团长 /

淘客），推送对应案例。

4. 一键发圈 + 推客联盟：发动已有客户与推客转发招商素材，按线索/成交计佣。

4.3 线下获客打法

1. 物业渠道：参加本地物业协会活动、行业展会，主推「物业费抵扣」方案——这是

物业最关心的痛点。

2. 社区地推：在目标社区设点，以免费寄件券、礼金卡体验包引流，现场演示系统。

3. 商家互推：与快递驿站、便利店、水站合作，互放物料，共享社区流量。

4.4 招商转化漏斗

层级 动作 工具

触达
内容种草、短视频、地

推
公众号、抖音、海报

留资 官网表单、企微添加 官网、企微 SCRM
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层级 动作 工具

培育
案例推送、直播演示、

试用体验
图文推广、AI 客服

成交 方案定制、限时政策 一对一商务

裂变 老带新返佣、代理升级 分销代理、推客联盟

4.5 案例包装方向（可持续产出）

 「物业经理的收缴率翻身仗」——物业费抵扣实操故事。

 「宝妈团长的三条收入管道」——团购 +CPS+ 快递。

 「县城青年的同城平台」——聚合同城 + 招工大师落地实录。

 「淡季不淡」——物业淡季如何靠商城与权益充值补收入。

第五章 落地方案

5.1 实施路线图（四步上线）

阶段 周期 关键动作 交付物

第一步：部署开

通
1– 3 天

系统部署、基础

配置、支付通道

开通（随行付/

乐刷）

可登录的运营后

台

第二步：场景搭

建
3– 7 天

选择启用插件、

DIY 装修门面、

可对外访问的平

台
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阶段 周期 关键动作 交付物

配置会员与礼金

规则

第三步：冷启动 1– 2 周

种子用户导入、

首批商家入驻、

首发活动（如寄

件券/礼金体

验）

首批订单与用户

第四步：放量运

营
持续

推客招募、内容

营销、数据复盘

（数据中心看

板）

月度经营报告

5.2 总部支持政策

 技术支持：系统部署、版本升级（升级助手）、7× 12 小时技术响应。

 运营支持：提供冷启动活动方案、招商素材包、月度运营建议。

 培训支持：后台操作培训、推广打法培训、代理商培训体系。

 物料支持：海报模板、朋友圈素材（一键发圈）、宣传单页源文件。

 新品优先：新插件上线，合作伙伴优先开通体验。

5.3 合作模式

版本 内容 适合对象

买断版

系统一次性买断，50+

插件全开，独立部署，

数据自持

物业公司、县域平台

商、长期经营者
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版本 内容 适合对象

定制合作
按需增购插件、API 对

接、私有化需求
有二次开发需求的团队

具体价格与区域政策请通过官网联系商务获取最新方案。

5.4 风险与合规提示

合规提示：分销层级与佣金设计须遵守相关法规，系统支持合规分润配置；涉

及食品、招聘等类目经营，需按当地要求办理相应资质；广告宣传须遵守《广

告法》，不使用绝对化用语，不承诺收益。

第六章 为什么选择爱卡聚合物业家

1. 全：50+ 插件覆盖 CPS、物业、同城、电商、快递、AI 六大方向，一套系统多条

收入。

2. 省：买断制 + 模块化启用，不必为用不到的功能付费，也不必同时维护多套系统。

3. 活：DIY 装修 + 插件市场 + 聚合 API，平台长成什么样，由你的生意决定。

4. 久：插件持续开发、版本持续升级，系统跟着市场一起进化。

现在加入，从第一步部署到第一笔佣金，最快一周。

官网了解详情：https://www.ikkj.love
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本手册所述功能以实际系统版本为准；文中收入模式为业务结构说明，不构成

收益承诺。


